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L'iniziativa, che coinvolge quattro villaggi, dovrebbe contribuire a migliorare la marginalita dell’azienda

VentaClub-Gazzetta al via

Il gruppo lancia un nuovo prodotto in collaborazione con il quotidiano sportivo

“Ora torniamo al busi-
ness”. Per circa un an-
no questo & stato il leit
motiv dei discorsi di Bru-
no Colombo (nella foto).
E, negli ultimi mesi, il Ven-
taglio sta dimostrando che
non si trattava solo di un
annuncio ad effetto. Dopo
il lancio di 105 Travel, da
via Dei Gracchi arriva
un’altra novita: i villaggi
VentaClub-Gazzetta dello
Sport. E anche per questa
nuova iniziativa, il Venta-
glio ha coinvolto un mar-
chio di grande richiamo.
“Debbo dire grazie ai
miei figli - afferma il presi-
dente del Gruppo, Bruno
Colombo - per aver pensa-
to a due idee che ci per-
mettono di consolidare la
nostra offerta sul mercato
italiano, e nel contempo
di avere piu visibilita. Gra-
zie a Stefano (vicepresi-
dente del gruppo, ndr) ci
siamo lanciati sul web in
partnership con radio
105. Con Alessandro (pre-
sidente Ventaclub, ndr), in-
vece, siamo arrivati a un

accordo con Res e la Gaz-
zetta dello Sport, per ve-
stire di rosa quattro nostri
villaggi italiani”. Tuttavia,
se l'operazione avra suc-
cesso, le strutture coinvol-
te nel progetto potranno
anche moltiplicarsi.

I villaggi apripista del
progetto sono il Borgo
Magliano e il Borgo Pina
dei Mucini in Toscana, il
Fontane Bianche in Sicilia
e il Nicotera Beach Village
in Calabria, nella loro nuo-
va veste dal prossimo giu-
gno.“Naturalmente saran-
no villaggi ancora piu al-

I'insegna dello sport - sot-
tolinea Alessandro Colom-
bo -.In piu lanceremo an-
che un concorso ludico-
sportivo per gli ospiti.Lo
abbiamo chiamato Pen-
tathlon; i vincitori di ogni
tappa si sfideranno a set-
tembre in uno di questi
nostri villaggi per proclama-
re il vincitore nazionale”.
Agli ospiti, inoltre, in rega-
lo la GazzaCard, con la
quale ottenere sconti sul-

diano e una copia del gior-
nale tutte le mattine."Que-

sto - sottolinea Michele
Acquarone, product ma-
nager di Res - € un altro
passo della nostra trasfor-
mazione da mero giorna-
le in un vero e proprio
mondo, rosa come dice la
nostra pubblicita, che non
puo non comprendere an-
che il turismo”. Aggiunge
Alessandro Colombo:*Un
mondo, quello della Gaz-
zetta, che ¢ gia ben pre-
sente nei nostri villaggi”.
Il presidente VentaClub
aggiunge come in due di
questi, Pian dei Mucini e

Fontane Bianche, Venta-
glio abbia avviato anche
una nuova collaborazione
con il marchio specializ-
zato in fitness Get Fit.
“Gli accordi conclusi in
questo periodo - commen-
ta Bruno Colombo -, come
I'ingresso di iGV in Venta-
glio Retail, ci fanno essere
ottimisti per il futuro. Le
vendite a inizio anno stan-
no registrando un anda-

il marchio Columbus, e so-
no in linea con lo scorso
anno per il prodotto mar-

chiato Ventaglio, con qual-
che ritardo per luglio e a-
gosto”. Con prospettive al
rialzo per la redditivita.“I1
taglio di capacita che ab-
biamo deciso per que-
st'anno ci fa dire che sicu-
ramente avremo una nii-
glior marginalita rispetto
allo scorso anno. Grazie
anche alle grandi iniziati-
ve che siamo in grado di
mettere in campo, come
l'accordo con Res™.

Sul versante della
compagnia aerea Living-
ston, invece, nessuna no-
vita. “Per venderla do-
vremmo trovare qualcu-
no che avanzi un’offerta
per quello che realmen-
te vale. Non abbiamo cer-
to bisogno di svenderla”
argomenta Bruno Colom-
bo che, come da sua con-
suetudine, chiude con u-
na battuta: “Questo ac-
cordo per noi sara una
‘vie en rose’”.
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